
Especialista en Dirección de Negocios
Internacionales + Titulación Universitaria en

Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

ONLINE



Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales/#solicitarinfo


Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales/#solicitarinfo


Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación Universitaria en
Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble Titulación con 5 Créditos ECTS)

 DURACIÓN

 325 horas

 MODALIDAD

 Online

 CRÉDITO

 5 ECTS

TITULACIÓN

Doble Titulación: - Titulación de Especialista en Dirección de Negocios Internacionales con
200 horas expedida por EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION, miembro de la
AEEN (Asociación Española de Escuelas de Negocios) y reconocido con la excelencia
académica en educación online por QS World University Rankings - Titulación Universitaria
en Derecho Internacional y Comercio Exterior con 5 Créditos Universitarios ECTS. Formación
Continua baremable en bolsas de trabajo y concursos oposición de la Administración Pública.
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DESCRIPCIÓN

Si trabaja en el mundo del comercio y le gustaría especializarse en el área de comercio
exterior adquiriendo además los conocimientos oportunos sobre derecho internacional y
dirección de negocios internacionales este es su momento, con el Curso de Especialista en
Dirección de Negocios Internacionales y en Derecho Internacional y Comercio Exterior podrá
conocer las técnicas oportunas para desarrollar esta labor de la mejor manera posible.

OBJETIVOS

Los objetivos que se pretenden alcanzar en este Curso Negocios Internacionales son los
siguientes: Conocer el comercio internacional. Adquirir los referente sobre el régimen
jurídico español del comercio exterior. Aprender los conocimientos sobre la compraventa
internacional. Aplicar diferentes vías de solución de controversia. Conocer las etapas del
proceso de internacionalización de la empresa. Conocer las herramientas para el cálculo de
valores estadísticos. Adquirir conocimientos sobre los medios de pago internacionales.
Gestionar pedidos y facturar en el comercio internacional.

A QUIÉN VA DIRIGIDO

El Curso Universitario en Derecho Internacional y Comercio Exterior + Curso en Dirección de
Negocios Internacionales está dirigido a todos aquellos profesionales del sector que quieran
ampliar sus conocimientos o especializarse en negocios internacionales.

PARA QUÉ TE PREPARA

Este Curso Universitario en Derecho Internacional y Comercio Exterior + Curso de
Especialista en Dirección de Negocios Internacionales le prepara para conocer a fondo el
entorno del comercio exterior y adquiriendo las técnicas oportunas que le ayudarán a
desenvolverse de manera profesional en este sector.
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SALIDAS LABORALES

Una vez finalizada la formación en el presente curso, habrás adquirido las competencias
profesionales que aumentarán tus expectativas laborales en los siguientes sectores:
Comercio exterior, Especialista en derecho internacional, Sector empresarial y Negocios
internacionales.
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MATERIALES DIDÁCTICOS

Manual teórico: Derecho Internacional y

Comercio Exterior

Manual teórico: Dirección de Negocios

Internacionales

Paquete SCORM: Derecho Internacional y

Comercio Exterior

Paquete SCORM: Dirección de Negocios

Internacionales

* Envío de material didáctico solamente en España.

https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales/#solicitarinfo


Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales?promo=becaamigo
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales?promo=becadesempleo
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales?promo=becaemprende
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales?promo=becaantiguosalumnos
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales/#solicitarinfo


Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales/#solicitarinfo


Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales/#solicitarinfo


Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales/#solicitarinfo


Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales
https://euroinnova.edu.es/derecho-comercio-exterior-negocios-internacionales/#solicitarinfo


Especialista en Dirección de Negocios Internacionales + Titulación
Universitaria en Derecho Internacional y Comercio Exterior (Doble
Titulación con 5 Créditos ECTS)

Programa Formativo

PARTE 1. DERECHO INTERNACIONAL Y
COMERCIO EXTERIOR

UNIDAD DIDÁCTICA 1. ELEMENTOS E HISTORIA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

¿Qué es el Comercio Internacional?1.
Historia del Comercio Internacional2.
Beneficios del Comercio Internacional para las organizaciones3.
Importaciones y exportaciones4.
Actores del Comercio Internacional5.

UNIDAD DIDÁCTICA 2. COMPONENTES DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Tipos de empresas en Comercio Internacional1.
El empresario individual: características y actividad2.
El empresario social: tipos y actividad3.
Las sociedades en el ámbito del Comercio Internacional4.
Funcionamiento y colaboración de sociedades internacionales5.
Sociedades en la Unión Europea6.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PÚBLICAS Y PRIVADAS

Concepto y gestión de los organismos internacionales1.
Naciones Unidas, OMC y otros organismos de gestión del Comercio Internacional2.
Entidades internacionales para la cooperación económica3.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. REGULACIÓN DEL COMERCIO INTERNACIONAL EN ESPAÑA

Aranceles, aduanas, importación y exportación en España1.
Normativa de la Unión Europea influyente en el Comercio Internacional en España2.
Marco de la política comercial multilateral3.

UNIDAD DIDÁCTICA 5. EL CONTRATO EN COMERCIO INTERNACIONAL

Concepto, factores y riesgo de la contratación internacional1.
Convenios y principios de la contratación internacional2.
Componentes y tipos de contrato internacional3.
Etapas del contrato internacional4.
Incumplimiento y tiempos del contrato5.
Tipos de cláusulas en la contratación internacional6.
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UNIDAD DIDÁCTICA 6. DERECHO INTERNACIONAL PRIVADO EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

Introducción al derecho internacional privado1.
Encuadre del Comercio Internacional en la legislación estatal2.
Desarrollo legal del Convenio de Roma de 1980 y del Reglamento de Roma I3.
Régimen jurídico del Reglamento de Roma I4.
Normas imperativas para el Comercio Internacional5.

UNIDAD DIDÁCTICA 7. LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA EN EL ÁMBITO
INTERNACIONAL

Concepto y modalidades de compraventa internacional1.
Libertad de comercio en la Unión Europea2.
UNCITRAL y regulación de la Lex Mercatoria3.
La compraventa internacional según la Convención de Viena de 19804.
Concepto,tipos y aplicación práctica de INCOTERMS5.

UNIDAD DIDÁCTICA 8. MÉTODOS DE RESOLUCIÓN DE CONFLICTOS EN COMERCIO
INTERNACIONAL

Tipos de resolución de conflictos del Comercio Internacional1.
Resolución del conflicto a través de la jurisdicción estatal2.
El arbitraje como mecanismo para resolución de conflictos en Comercio Internacional3.
Intervención judicial en los procesos de arbitraje4.

UNIDAD DIDÁCTICA 9. MÉTODOS DE FINANCIACIÓN EN COMERCIO INTERNACIONAL

Funcionamiento y estructura del mercado de divisas1.
Créditos para exportaciones e importaciones2.
Elección de divisas para la financiación3.

UNIDAD DIDÁCTICA 10. APOYO FINANCIERO PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL

Organismos públicos de financiación1.
Tipos de desgravaciones por operaciones internacionales2.
Áreas con régimenes fiscales especiales3.

PARTE 2. DIRECCIÓN DE NEGOCIOS
INTERNACIONALES

UNIDAD DIDÁCTICA 1. INTERNACIONALIZACIÓN DE LA EMPRESA

La decisión de internacionalización de la empresa1.
Etapas del proceso de internacionalización2.
Las variables de marketing en la internacionalización de la empresa3.
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UNIDAD DIDÁCTICA 2. EL MARKETING EN EL COMERCIO INTERNACIONAL (I)

La organización de la empresa multinacional1.
Investigación comercial en el ámbito internacional2.
El riesgo de realizar inversiones en países extranjeros3.
El marketing segmentado4.
Factores incontrolables. Los entornos5.
Características de la empresa internacional con éxito6.
Misión del Marketing internacional7.
Elementos de plan de marketing internacional8.
Estrategias de marketing internacional9.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. EL MARKETING INTERNACIONAL (II)

Política internacional de producto1.
Política internacional de distribución2.
Política internacional de comunicación3.
Política internacional de precio4.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. HERRAMIENTAS INFORMÁTICAS PARA EL CÁLCULO DE VALORES Y
TENDENCIAS DE MERCADO

Herramientas para el cálculo de valores estadísticos1.
Herramientas para el análisis de tendencias y series de datos2.
Hojas de cálculo3.

UNIDAD DIDÁCTICA 5. LA CONTRATACIÓN INTERNACIONAL

La contratación internacional1.
Los principios sobre los contratos internacionales2.
Concepto, elementos y clasificación del contrato internacional3.
Formación del contrato4.
Cumplimiento del contrato5.
Cláusulas contractuales6.

UNIDAD DIDÁCTICA 6. NEGOCIACIÓN DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

Preparación de la negociación internacional1.
Desarrollo de la negociación internacional2.
Técnicas de la negociación internacional3.
Consolidación de la negociación internacional4.
Estilos de negociación comercial5.

UNIDAD DIDÁCTICA 7. LOS MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

Introducción1.
Factores empresariales determinantes de la selección del medio de pago2.
El cheque3.
Transferencias bancarias4.
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Orden de pago documentaria5.
Créditos documentarios6.
Remesa documentaria7.

UNIDAD DIDÁCTICA 8. BÚSQUEDA Y GESTIÓN DE CLIENTES Y PROVEEDORES EN COMERCIO
INTERNACIONAL

Localización y búsqueda de clientes/proveedores internacionales1.
Clasificación de los clientes/proveedores y criterios de organización2.
Tipos de archivos de los clientes/proveedores3.
Confección de fichas y bases de datos de clientes y proveedores4.
Control de clientes/proveedores5.
Creación de sistema de alertas de nuevos clientes/proveedores.6.
Reclamaciones en las operaciones de compraventa internacional.7.

UNIDAD DIDÁCTICA 9. CONDICIONES DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL

Operaciones de compraventa internacional.1.
Cláusulas generales del contrato de compraventa internacional.2.
Condiciones de entrega en el comercio internacional (INCOTERMS)3.
Interpretación práctica de cada INCOTERM.4.

UNIDAD DIDÁCTICA 10. ELABORACIÓN DE OFERTAS EN COMERCIO INTERNACIONAL

Proceso comercial en las operaciones de compraventa internacional.1.
Oferta internacional2.
Elementos de la tarifa de precios3.
Presentación de la tarifa4.

UNIDAD DIDÁCTICA 11. GESTIÓN DE PEDIDOS Y FACTURACIÓN EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

Proceso documental de la operación comercial.1.
Orden de pedido2.
Preparación del pedido. Lista de contenido.3.
Factura proforma4.
Factura comercial5.

UNIDAD DIDÁCTICA 12. APLICACIONES INFORMÁTICAS EN GESTIÓN ADMINISTRATIVA DEL
COMERCIO INTERNACIONAL

Aplicaciones generales, función y utilidades1.
Aplicaciones específicas: descripción, funciones y utilización2.
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